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CEKA  peizthema Auslandszahnersatz
Geiz mag aktuell sein - gesund aber bestimmt nicht !

nur nach den Umsatzzahlen zu schielen, war noch nie unser oberstes Prinzip. Immer schon haben den CEKA-Vertrieb Deutschland die Sorgen und
Néte des deutschen Zahntechniker-Handwerks umgetrieben. Vor dem Hintergrund der hohen Akzeptanz unseres Namens haben wir versucht,
Einflu’ zu nehmen, kurz, uns einzumischen, wenn Entwicklungen erkennbar falsch verlaufen.

Aktuell diesmal zu Beginn des Jahres, als die ,Welt am Sonntag” unter dem Titel ,Bei Krankheit nichts wie weg" die Empfehlungen deutscher Kassen
thematisierte, Patienten mégen zur Zahnbehandlung ins billigere Ausland reisen. Die anschlieende Leserbrief-Aktion hatte eine ungewohnt starke
Resonanz. Auch der Beitrag unserer Geschattsflinrerin wurde an prominenter Stelle im politischen Teil abgedruckt.

Wir geben die Stellungnahme hier in ihrer ungektirzten Fassung wieder, weil wir meinen, dass das Problem uns allen noch immer auf den Négeln

brennt.

Deutsche Zahntechniker in Not

Welt am Sonntag, 29.01.2006
Zu Bei Krankheit nichts wie weg* vom 22. Januar

"Argumentieren nech Kassenlagewar honimmer én
2waschnadiges Schwert. Zunéchet S5 die Frage gedtattet, woher der
Kogendruck bei den Krankenkassen komnt. 16 er heusgemeacht durch
fasches Manegamant, zu hohe Vordandsgehéter, Abfindungen etc.
oder oiden andere Fektoren eéine Ralle?

Ich bin sait e 30 Hhren in verantwortlicher Sdlung in der
deutschen Dentdbranche tétig. Mane Frmavertralbt zahntechnische
Hdtedemente, s0g. Anker, 2um Befedigen von Zahnersatz. Mein
Mam hat kirzich des 50j&hrige Betehen seines gewerblichen
Dentd-Labors gefdert; beschéftigte enemds 120 Mitarbaiter, heute
snd esnoch die Hafte

Diedng blihende, hdchst innovative deutsche Zahntechnik
befindet Sch nech zahireichen Gesundhaitseformen, dieihr stets nur
2umNadhtell geraichten, in éinem desedtrésen Zudand. 2005
ghlielich war dss Schicksalgahr und hat unendlich vide Laborsan
0 Rand des Ruins gebracht. Das Schlissewiort zu diessm Dessdter
heift , befundorientiertes Zuschusssystem™, was in Kurzform besagt,
dass der Patient nunmehr einen festen Zuschuss erhélt —unabhéngig
von der gewdhlten Versorgungsform.
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Des klingt harmlos, bedeutet aber in Wirklichkeit einen relativ hohen
Privatanteil des Patienten. Darauthin ist die Nachfrage nach
Zahnersatz um 40 bis 50% innerhalb eines Jahres weggebrochen.

Dieses als Vorgeschichte, um die Tragweite des in Threm Artikel
,.Bei Krankheit nichts wie weg'* angesprochenen Problems noch
plastischer naherzubringen. Sollte der von Thnen so bezeichnete
Gesundheitstourismus ins benachbarte Ausland — vorzugsweise die
ehemaligen Ostblockstaaten — in dieser Form weiterverfolgt und
intensiviert werden, wird das weitreichende Folgen haben.

Wollen wir wirklich, dass mit unseren Kassenbeitréigen Labors und
Zahnérzte im Ausland finanziert werden, wéhrend hier die Lichter
ausgehen? Tausende Arbeitsplétze stehen auf der Kippe, Insolvenzen
und Konkurse werden ein ehemals florierendes Handwerk
wegwischen.

Thre Empfehlung zum Kostenplan ist mit dem schlechten Geruch
der Unredlichkeit behaftet. Einen Kostenplan zu erstellen, ist fiir den
Zahnarzt zeit- und kostenaufwendig. In einem reellen Wettbewerb ist
das legitim. Aber von vomherein zu wissen, den Plan als
Arbeitsgrundlage und finanziellen Wegweiser fiir eine Behandhung im
Ausland zu verwenden, grenzt doch an missbréuchliche
Vorteilsnahme."

Erika Krdly, CEKA-Vertrieb Deutschland

Unser umfassendes Thema
in der Hannover Info 12:
Attachments aus Zirkoniumoxid
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